
Resumen Gestión 2011 



 Comerciales y Auspicios   MM$ 1.756 

 TV  MM$ 1.873 

 Borderó   MM$ 1.914 

 Venta y Préstamo de Jugadores  MM$ 4.042    

 

INGRESOS OPERACIONALES 2011:  MM$ 9.585 
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Sangre Cruzada – Ediciones de 5.000 ejemplares 
en partidos de mediana y alta convocatoria 

NUEVAS PLATAFORMAS DE COMUNICACIONES 

Cruzados TV – Generación de contenidos 
televisivos para web 



 
 

REDES SOCIALES 

      Facebook – 37.145 seguidores         Twitter – 14.721 seguidores 



ESCUELAS DE FÚTBOL 

 
 38 Escuelas Franquiciadas (Año 2010: 16 Franquicias) 

 
 Ingresos Franquicias MM$12 (Año 2010: MM$ 3) 

 
 Reglamento + fee anual obligatorio garantizado para Franquicias. 

 
 1.000 matrículas en Escuela San Carlos de Apoquindo 

 



SOCIOS 

 Nueva Tarjeta 
 

 Preventas especiales de entradas 
 
 Concursos exclusivos 

 
 Beneficios con comercios asociados 

 
 Envío de información y noticias UC 

 



ABONOS 

 Creación de programa para todas las ubicaciones del Estadio 

 Nueva Tarjeta 

 Preventas especiales de entradas 

 Accesos especiales en estadio 

 Concursos exclusivos 

 Beneficios con comercios asociados 

 



HINCHADA 

 49.000 Registros de e-mails 

 

 8.000 Hinchas preferentes 

 

 4.700 Socios 

 

 350 Abonados 

 



TICKETING 

 Cambio de empresa operadora 
 

 Implementación de e-ticket para venta e impresión de entradas desde el hogar  
 

 Incorporación de control de acceso con pistolas lectoras de e-tickets 
 (Códigos de barra) 
 
 Preventas exclusivas y diferenciadas para Socios, Abonos e Hinchas Preferentes  
 (Vía ingreso RUT) 

 



ESTADIO 

 
 Plan de Mantenciones generales  

 
 Autorización de Intendencia Metropolitana para partidos de Alta Convocatoria 

 
 Plan de Operación y Administración de Estacionamientos 

 



INFRAESTRUCTURA 

 
 Gimnasio de alto rendimiento 

 
 Pantallas digitales LED en borde de cancha 

 
 Remodelación Residencia Jugadores del Fútbol Formativo (en desarrollo) 

 



CONTRATOS COMERCIALES 

 Ticketpro – Sistema de venta de entradas 

 Spazio Sport – Pantallas Digitales borde de cancha 

 La Tercera – Canje publicitario anual 

 Cooperativa – Canje publicitario anual 

 Puma – Indumentaria Oficial 

 Mejores renovaciones: Entel, Concha y Toro, Coca Cola, Sodimac 

 Nuevos contratos: PF, Santander, Red Salud UC 

 Nuevos contratos de Arriendo antenas celulares: VTR y Nextel 

 Nuevas licencias: Cuadernos Colón, Ropa de bebé 

 



ESTRUCTURA OPERATIVA 

 Nuevo organigrama 

 

 Contratación de Community Manager - Manejo de Redes Sociales 

 

 Contratación de Agencia de Publicidad –  Campañas de marketing y comunicaciones 

 

 Reforzamiento de Áreas Comercial, Finanzas & Control de Gestión y Serv. Legales 

 



ORGANIGRAMA 



FÚTBOL FORMATIVO 

 
 Copa UC Sub17 con Transmisión en vivo CDF 

 
 Giras Internacionales: Perú & Sudáfrica 

 



PLANTEL PROFESIONAL 



RECAUDACIONES 

 
 Record Torneos Nacionales: MM$ 473 Final Apertura 

 
 Record Torneos Internacionales: MM$ 130  - Octavos Final Copa Libertadores 

 



TRANSFERENCIA DE JUGADORES 

 
 Gary Medel 

 
 Darío Bottinelli 

 
 Marco González 

 
 Lucas Pratto 

 
 Milovan Mirosevic 

 
 Roberto Gutiérrez 

 



RESULTADOS DEPORTIVOS 

 

Plantel Profesional 

 Campeón Copa Chile 

 2do lugar Campeonato Apertura 

 Semifinalista Campeonato Clausura 

  

Fútbol Formativo 

 Campeón Apertura Sub15 

 Campeón Clausura Sub17 

 Campeón Torneo Valdivia 

 



Resumen Gestión 2011 


